
Effectifs réduits
Magasins pédagogiques attenants
aux salles de classe
Réalisation d’un projet (chef d’œuvre)
individuel ou collectif
Bureau des Entreprises :
Développement des partenariats avec
les entreprises locales 

Les plus du lycée Jaume :

      Accompagnement à la recherche  
      de stages

DÉBOUCHÉS :
 Employé(e) de libre-service, Employé(e) de grande surface, 
Vendeur(se) en alimentation, textile, librairie, boulangerie..

POURSUITE D’ETUDES :
Bac pro Métiers du commerce et de la vente option A animation et gestion de
l'espace commercial
Bac pro Métiers du commerce et de la vente option B prospection clientèle et
valorisation de l'offre commerciale
Bac pro technicien conseil vente en alimentation (produits alimentaires et
boissons)
MC Assistance, conseil, vente à distance

OBJECTIFS DE LA FORMATION :

Le CAP équipier polyvalent du commerce forme aux techniques de
commercialisation de produits ou de services. 
Le titulaire de ce CAP peut travailler dans tout type d'unité commerciale distribuant
des produits ou des services.

CAP EPC
Equipier Polyvalent du Commerce

Autonomie, dynamisme
Sens de l'organisation
Goût du travail en équipe
Sens des responsabilités
Sens du contact avec le client

QUALITÉS REQUISES :

ENSEIGNEMENTS:
Enseignement professionnel 18h / semaine 
Enseignement général 11h / semaine dans les matières : 
Français, Histoire-géo, Enseignement moral et civique, Mathématiques, LV Anglais,
Arts appliqués, EPS, Prévention Santé Environnement

FORMATION EN MILIEU PROFESSIONNEL :
14 semaines déclinées comme suit : 
7 semaines en seconde, 7  semaines en terminale. Elles permettent de mettre en pratique
 les acquis professionnels et leurs évaluations participent à l’obtention du diplôme.

+

Après une 3ème, SEGPA, ULIS,
Formation en 2 ans 

Les enseignements donnent les connaissances sur les circuits de distribution, sur
les modes d'approvisionnement, les procédures de stockage des marchandises. Les
élèves apprennent les principes de rangement, d'étiquetage, de mise en rayon des
produits. Ils sont formés à utiliser des documents commerciaux tels que des
documents d'inventaire, de livraison, à se servir de logiciels de caisse. Les
enseignements en communication professionnelle et commerciale permettent aux
élèves d'établir le contact avec la clientèle afin de l'accompagner dans ses achats.
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